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지난해연매출9억5천만원올려

담양영광등후배농가10명지도

150평비닐하우스스마트팜방식

아이니새싹삼은150평비닐하우스에서스마트팜방식으로새싹삼을재배하고있다.

7년째새싹삼재배 담양아이니새싹삼

이선호아이니새싹삼대표는패션의류업계에서유통업무경험을살려새싹삼판로를개척해나가고있다.

담양군대전면갑향리223일원에서7년째새싹삼을재배하고있는 아이니새싹삼

담양의 딸기, 샤인머스켓등일반적이

고보편화된지역전략육성작물에도전

하지않고7년째새싹삼을재배하고있는

농가가있다.

아이니새싹삼(대표 이선호)은 담양군

대전면일원150평비닐하우스에서스마

트팜방식으로 새싹삼을 생산해내고 있

다.

패션 의류업계에서 유통 업무 경험을

살려유통판로개척으로연매출9억원을

기록하고 있다. 아이니새싹삼은 새싹삼

재배에도전하는후배농가들을지속배

출해낼방침이다.

●고향귀농새싹삼재배
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차선도로논두렁한편에 아이니새싹삼

이라고쓰인이정표가눈에띈다. 이정표

를 따라비닐하우스로들어가보니이선

호대표가새싹삼을솎아내상자에가지

런히새싹삼들을담느라분주하다.

이대표는아버지가물려준땅150평에

비닐하우스를설치해스마트팜방식으로

새싹삼을 재배하고있다. 스마트팜 방식

이기때문에온도,습도,물조절만관리하

면큰병충해없이키울수있다.

지난 2017년이대표는아버지가돌아

가신후 어머니를 모시기 위해 30년만에

고향담양으로귀향했다.

이대표는 처음에는시골로귀농할생

각이없었으나아버지가돌아가신후어

머니혼자시골에사시는게마음에걸렸

다 며 아버지가돌아가시기전에 150평

땅을 명의이전해 주셨고 어머니도 아들

이농사를짓기위해올지도모른다며전

답을팔지않으셔서어머니를모시며농

사를지어야겠다결심하게됐다 고말했

다.

새싹삼의 품질은묘삼이결정한다. 묘

삼은갑삼과을삼, 파상등으로구분되며

품질이가장좋은갑삼이가장비싸다.이

대표는 다른묘삼보다 2~3배 더 비싼갑

삼을구매해새싹삼으로키웠다.

이 대표는 업무가바빠도시장주문이

들어오면 수확만큼은 자신이 직접 하고

있다.

이대표는 새싹삼한뿌리씩품질에이

상이 없는지 확인하고 나서 제품상자에

담는다며 혹시제품에문제가생겨소비

자로부터항의가들어오면언제든지바로

응대할수있다고자신감을내비쳤다.

이대표의새싹삼은굵기,길이등에따

라 7가지등급으로구분돼 100주기준 1

만8500원부터 10만원까지 가격이 책정

된다.

새싹삼은쿠팡등온라인쇼핑몰25%,

관내 보자기농가맛집, 광주 북구 섬진강

추어탕등음식점300여개소에서75%소

비가이뤄져지난해연매출9억5000만원

을기록했다.

●유통영업경험살려

이대표는부모님의배려에힘입어무

슨농사를지을것인지를놓고고민했다.

당시담양군이설향,죽향등딸기품종을

개발해농가에보급하고광주인근이라는

지리적특성으로판로까지뒷받침되면서

딸기 농가들이 늘어나며 딸기 주산지로

입지를굳히고있었다.

이대표는 이미공급포화상태나마찬

가지인딸기,샤인머스캣,포도등의작물

로는승부를낼수없다고판단했다.새싹

삼은1년이상키운묘삼을구입해20~25

일 정도 키우면새싹삼으로판매가가능

하고 1년에 12회이상대량판매를할수

있다는장점이있다며 새싹삼선도농가

를찾아재배법을전수받으려했으나쉽

지않아독학으로재배법을학습했다. 새

싹삼한주당 500원 이하로저렴해새싹

삼으로작물을선택하게된것이라고밝

혔다.

독학으로새싹삼재배법을익혀본격적

인새싹삼재배에탄력이붙을것으로기

대했으나 쉽지만은않았다. 새싹삼이 과

도하게자라면상품가치가하락하기때문

에1개월주기로30만주를시장에팔아야

했던것.

당초이대표는패션의류업계에서 25

년간영업업무를수행했다. 영업업무를

통해 터득한 노하우를 새싹삼에 대입했

다.

이대표는 국내와해외주재원생활을

하면서의류판매를해본경험이있다며

시장에서새싹삼이필요한 수요자를 찾

기위해SNS와쇼핑몰플랫폼등을활용

했다.수요시장에서어떠한점이필요한지

찾아내고요구사항을즉각적으로조치하

며새싹삼소비고객들과의연대를이어

나갔다고말했다.

●새싹삼후배농가지속양성

고의로 악의적인 제품 평가를 남기는

나쁜소비자를뜻하는 블랙컨슈머도있

었지만굴하지않고장기적인고객이됐

다.

이대표는 겨울철새싹삼을택배로보

냈더니새싹삼이얼었다고반품을요구하

는고객에게반품을받지않고새로운새

싹삼을 다시보내줬다. 새싹삼이 신선하

지않다며볼멘소리를내는고객도이유

를묻지않고기존주문량과똑같이새로

운새싹삼을보내줬다며 새싹삼에이상

이없다는것을알지만소비자의항의에

반문하지 않고 대체할 새싹삼을 보내줬

다. 이러한 경영방식을지속하자항의했

던소비자들이마음을돌려장기고객으로

전환되며주위소비자들에게추천으로자

연스레 소비증대 보탬으로 이어졌다고

설명했다.

이 대표는 새싹삼재배에도전하는후

배농업인들을양성하는데주력할계획이

다.

이선호 아이니새싹삼 대표는 새싹삼

재배법부터관리방법등도제식교육으

로관내 5명, 영광군 1명등총 10여명의

새싹삼후배농가를양성했다며 새싹삼

재배에도전하는후배농가들을지속적으

로키워나갈것이라고밝혔다.

글사진=조진용기자
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유통경험살려새싹삼판로개척…후배농가지도


